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Checkliste für die Wahl der geeigneten Vertriebsform

Marktkenntnisse und Ressourcen vorhanden

_ _
Ja Nein

_ _
_ _

Direkte Markterschliessung über Markterschliessung über Partner
Niederlassung oder Tochterge- _
sellschaft _

_
_

Einzelgeschäfte dauerhafte vertragliche Bindung
• Mäkler
• Kommission
• Trödlervertrag

Vermarktung von Produkten Vermarktung von Nutzungsrechten
an Unternehmenskonzept und/oder
Immaterialgütern

direkte vertragliche Be- keine direkte Vertragsbe- Rechte zur Nutzung Recht zur Nutzung eines
ziehung zum Kunden ziehung zum Kunden einzelner Immaterial- Geschäftskonzeptes

güterrechte (z.B. Marken,
_ eigenes Risiko _ Risiko bei Partner Patente, Know-how)

• Agenturvertrag Alleinvertriebsvertrag Lizenzvertrag Franchisevertrag
• Kommissionsagenturvertrag


